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RESULTADOS ENERO – SEPTIEMBRE 2005 

15 de noviembre de 2005 
 
 
1. Comentario de los resultados 
 

 El importe neto de la cifra de negocios de Faes Farma crece a setiembre de 2.005 casi un 
2%, a pesar de la rebaja obligatoria de precios del 4,2% aplicada desde febrero de este 
año.  

 
 El resultado bruto de explotación aumenta un +8,7% frente al del año anterior, dato muy 

destacable, ya que se alcanza a pesar del recorte de precios ( - 4,2%) ya mencionado, y de 
una tasa especial del 2,6% sobre nuestra ventas al Sistema Nacional de Salud.  

 
 Después de impuestos el beneficio consolidado aumenta un 6,7% a pesar de haberse 

producido en el ejercicio anterior unas plusvalías financieras no recurrentes muy 
importantes. 

 
 Las perspectivas hasta fin de año son más optimistas debido a la adquisición de la división 

de Medicina General de Ipsen desde el pasado 18 de octubre. 
 

 Tal y como se anunció, este negocio aportará desde el principio unos márgenes de 
explotación similares a los habituales de Faes Farma. A partir del segundo año mejorará 
hasta doblar esos márgenes cuando se haya transferido a Faes Farma la fabricación de los 
productos adquiridos. 

 
 
2. Cuenta de resultados. 
 

Datos en miles de € sep-05 sep-04 Variación 
Ventas  127.801 125.460 1,9% 
Otros ingresos de explotación 1.163 1.450 -19,8% 
Gastos de explotación 98.285 98.690 -0,4% 
Resultado de explotación bruto (EBITDA) 30.679 28.220 8,7% 

Margen 24,0% 22,5%  

Amortizaciones 9.696 9.160 5,9% 
Resultado de explotación neto (EBIT) 20.983 19.060 10,1% 

Margen 16,4% 15,2%  

Ingresos financieros 1.024 4.514 -77,3% 
Gastos financieros 1.472 1.900 -22,5% 

Resultado financiero - 448 2.614  
Resultado ordinario 20.535 21.674 -5,3% 
Resultado extraordinario - 155 1.267  
Resultado antes de impuestos 20.380 22.941 -11,2% 
Resultado de la sociedad dominante 18.911 17.716 6,7% 

 
 


